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มีประโยคสองประโยค ท่ีถูกพูดถึงบ่อยมากในการทำธุรกิจในยุคดิจิทัล 
ประโยคสองประโยคนี้ ก็คือ 

ประโยคท่ีหนึ่ง “ก่อนที่คุณจะขายสิ่งใดๆ คุณต้องขายตัวเองให้ได้ก่อน” 

สาเหตุท่ีต้องขายตัวเองให้ได้ก่อน  

เพราะว่าคนเรา มักจะตัดสินซื้อเพราะเช่ือในคนขาย มากกว่าท่ีจะเช่ือในตัวสินค้า 

และประโยคท่ีสอง “ก่อนคุณจะขายตัวเองได้ คุณต้องรู้ว่าคุณมีอะไรดีก่อน” 

การขายตัวเองให้ได้ จะต้องเริ่มต้นด้วยการเป็นผู้ให้  

โดยให้ในส่ิงท่ีมีคุณค่า มีประโยชน์ ซึ่งสามารถช่วยแก้ไขปัญหา 

ท่ีกลุ่มลูกค้าเป้าหมายกำลังประสบอยู่ หรือ ช่วยสร้างผลลัพธ์ท่ีกลุ่มเป้าหมาย 

คาดหวังท่ีจะได้ 

เมื่อท่านทำตนเป็นผู้ให้ กลุ่มเป้าหมายจะเริ่ม “ชอบ” ท่าน เพราะผู้ให้ย่อมเป็นที่รัก 

เมื่อความ “ชอบ” เกิดขึ้น ส่ิงท่ีตามมาก็คือ “เชื่อ” นั่นคือ 

เช่ือว่า ท่านคือผู้เชี่ยวชาญในสิ่งที่ท่านพูด  

เช่ือว่า ท่านคือตัวจริงที่จะช่วยแก้ไขปัญหาที่กลุ่มลูกค้าเป้าหมายกำลังประสบอยู่ได้ 

ส่ิงท่ีพูดไปท้ังหมดข้างต้น คือ  

ส่ิงท่ีนักการตลาดเรียกมันว่า “ตัวตนออนไลน์” หรือ “Online Personal Brand” 
นั่นเอง 

ฟังดูเหมือนง่าย ในการทำตัวเป็น “ผู้ให้”  

ซึ่งจริงๆ มันก็ “ง่าย” จริงๆ นั่นแหละ ในการทำตัวเป็นผู้ให้ 
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แต่ความท้าทาย ก็คือ ส่ิงท่ีจะให้ คือ อะไร  

คำตอบก็คือ ส่ิงท่ีจะให้ก็คือ ส่ิงท่ีเป็นตัวตนเรา หรือ ท่ีเรียกกันว่า อัตลักษณ์                      
ไม่ว่าจะเป็นอัตลักษณ์ภายนอก และอัตลักษณ์ภายใน  

อัตลักษณ์ภายนอก ได้แก่ บุคลิก, การส่ือสาร การพูดการจา,  

การแต่งตัว, ลักษณะทางกายภาพ และ อื่นๆ 

อัตลักษณ์ภายใน ได้แก่ ความเช่ียวชาญ, ประสบการณ์, ทัศนคติ และอื่นๆ 

ส่วนผสมท่ีสะท้อนให้เห็นถึง ความเป็นตัวจริง เสียงจริง เชี่ยวชาญจริง  

ก็คือ ส่วนผสมระหว่างอัตลักษณ์ภายนอก และอัตลักษณ์ภายใน 

และส่วนผสมท่ีพูดถึงข้างต้น ถูกสะท้อนมาให้ผู้คน โดยเฉพาะกลุ่มเป้าหมาย ได้รับรู้ว่า  

ท่านเปน็ใคร เก่งอะไร เชี่ยวชาญอะไร  

คือ ส่ิงท่ีเราเรียกมันว่า ตัวตนของเรา หรือ Personal Brand  

เมื่อเรานำเสนอตัวตนของเรา หรือ Personal Brand ของเราผ่านโลกออนไลน์  

มันจึงถูกเรียกว่า “ตัวตนออนไลน์” หรือ “Online Personal Brand” 

ส่ิงนี้แหละ จะทำให้กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย “ชอบ” ท่าน 

เมื่อกลุ่มเป้าหมาย “ชอบ” ท่านแล้ว ส่ิงท่ีตามมา ก็คือ “เชื่อ” 

และเมื่อกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย “ชอบ” และ “เชื่อ” เขาก็จะ “ช่วย”  

ซึ่งก็คืออุดหนุนสินค้า หรือ บริการของเรานั่นเอง 

ท่านพร้อมหรือยัง ที่จะทำให้กลุ่มเป้าหมายของท่าน 
ชอบ เชื่อ และ ช่วยท่าน 
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บทที่ 1 

ที่มาปิรามิด 
สร้างตัวตนออนไลน ์
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จำเป็นสุดๆ ที่คนที่ทำธุรกิจจะต้องเข้าใจถึงความสำคัญของ BRAND เพราะการ
ทำธุรกิจในโลกยุคปัจจุบัน BRAND ที่สำคัญที่สุดในธุรกิจ ก็คือ PERSONAL 
BRAND หรอื ตัวตนของเจ้าของธุรกิจ หรือ CEO ของธุรกิจนั่นเอง 

 

TOM PETERS  
ผู้เขียนหนังสือชือ่ก้องโลก 

IN SEARCH OF EXCELLENCE 
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เมื่อผมเริ่มขายตัวเอง 
คำถามยอดฮิตท่ีมักจะพบเห็นเวลาท่ีเราไปค้นคำว่า “ตัวตนออนไลน์” จากอินเทอร์เน็ต      
เช่น การค้นจาก “Google” เราจะเห็นท้ังรูป และคำสำคัญต่างๆ มากมาย เกี่ยวกับ คำว่า 
“ตัวตนออนไลน”์ 

 

 
 

ยกตัวอย่างเช่น 

• สร้างตัวตนบนโลกออนไลน์ ยอดขายเพิ่ม 10 เท่า 

• 6 ช้ันตอนการสร้างตัวตนบนโลกออนไลน์ 
• 5 เทคนิคสร้างตัวตนบนโลกออนไลน์ 
• เริ่มสร้างตัวตนยังไง ให้สร้างโอกาสเงินล้าน 

นอกจากตัวอย่าง 4 ตัวอย่างข้างต้นแล้ว ก็ยังมีตัวอย่างอื่นๆ อีกมากมายนับล้านรูปภาพ 
และ ประโยคท่ีมีคำว่า “ตัวตนออนไลน์”  
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และ เมื่อถาม “Chat GPT” ด้วย Key Word “ตัวตนออนไลน”์ ก็จะได้คำตอบดังแสดงในรูป
ด้านล่าง 

 
 

ในช่วง 2 ปีท่ีผ่านมานี้ (2565 และ 2566) ผมได้ทุ่มเทศึกษาหาความรู้ในเรื่อง “การสร้าง
ตัวตนออนไลน์” หรือ “Online Personal Brand” จากหลากหลายแหล่งข้อมูล ไม่ว่าจะเป็น 

• แหล่งข้อมูลในอินเทอร์เน็ต เช่น การค้นหาจาก Google เป็นต้น 

• แหล่งข้อมูลจากหนังสือท่ีเขียนโดยผู้เช่ียวชาญด้านการสร้างตัวตน ท้ังผู้เช่ียวชาญใน
ระดับประเทศ และ ผู้เช่ียวชาญในระดับ International 

• และจากอีกหลายๆ แหล่งข้อมูล เช่น จากการอบรมสัมมนา เป็นต้น 
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การศึกษาเรียนรู้ข้างต้น ทำให้ผมมีความรู้ และความเข้าใจ ในเรื่องการสร้างตัวตนออนไลน์ 

ผมได้นำความรู้ และความเข้าใจ ท่ีได้จากการเรียน การอ่าน การดู การฟัง การเรียนรู้จาก
กรณีศึกษาต่างๆ และการแลกเปล่ียนกับคนในแวดวงเดียวกัน ท่ีสนใจในเรื่องการสร้างตัวตน
ออนไลน์ และเอามาลงมือทำจริง เพื่อให้เกิดทักษะในการสร้างตัวตนออนไลน์ในระดับมือ
อาชีพ 

ผมเริ่มต้นด้วยการสร้างตัวตนออนไลน์ของผมผ่านช่องทางออนไลน์ ไม่ว่าจะเป็น Social 

Media และ เว็บไซด์ของผมเอง 
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ช่องทางแรก ก็คือ Facebook Profile ท่ีเปิดเป็น Mode มืออาชีพ ซึง่ปัจจุบัน (ณ วันท่ี 8 

ส.ค.) มีผู้ติดตาม 85,000 ผู้ติดตาม 

 
Link FB Profile: https://www.facebook.com/arthasith/ 
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ช่องท่ีสอง ก็คือ Facebook Page ซึง่ปัจจุบัน (ณ วันท่ี 8 ส.ค.) มีผู้ติดตาม 28,571 ผู้ติดตาม 

 

Link FB Profile: https://www.facebook.com/strategicman/ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.facebook.com/strategicman/
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ช่องท่ีสาม ก็คือ TikTok ซึ่งปัจจุบัน (ณ วันท่ี 8 ส.ค.) มีผู้ติดตาม 57,692 ผู้ติดตาม 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Link TikTok: https://www.tiktok.com/@strategicman 
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ช่องท่ีส่ี ก็คือ YouTube ซึ่งปัจจุบัน (ณ วันท่ี 8 ส.ค.) มีผู้ติดตาม 18,334 ผู้ติดตาม 

 
 

Link TikTok: https://www.youtube.com/@StrategicMan 
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ช่องท่ีห้า ก็คือ เว็บไซด์ส่วนตัวของผม ท่ีมี URL ว่า www.Richhap.com  ความสุข และ 
ความสำเร็จเริ่มต้นท่ีนี่  

 
 

Link Website: https://www.Richhap.com 

 
 

https://www.richhap.com/
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เมื่อมีผู้ติดตาม ส่ิงท่ีตามมา ก็คือ รายได้หลากหลายรูปแบบ ซึ่งในส่วนของเรื่องรายได้
หลากหลายรูปแบบนี้ ผมจะเล่าให้ฟังในรายละเอียดต่อไป ในเรื่องบทท่ีว่าด้วยเรื่องรายได้
จากตัวตนออนไลน์ หรือ Online Personal Brand 

นั่นคือประสบการณ์ในช่วงปีเศษๆ ในเรื่องการสร้างตัวตนออนไลน์ หรือ การสร้าง Online 

Personal Brand ท่ีเกิดขึ้นกับผม ท่ีนำไปสู่ผลลัพธ์ท่ีผมเล่าให้ท่านฟังข้างต้น 

เมื่อผลลัพธ์จากการสร้างตัวตนออนไลน์ของผมเริ่มปรากฏ ก็มีผู้สนใจสอบถามผมมา
มากมาย ว่าจะเริ่มต้นอย่างไรดี รวมถึงมีผู้ติดตามท่ีจะรับการ Private Coaching กับผม ใน
เรื่องการสร้างตัวตนออนไลน์ แล้วใช้ตัวตนออนไลน์นี้ นำไปสู่การสร้างรายได้ในหลากหลาย 
Revenue Model 
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นำส่ิงที่เรียนรู้ และลงมือทำจริง  
มาสร้างเป็น FRAMEWORK 
จากการเรียนรู้ ศึกษาอย่างจริงจัง แล้วนำความรู้เหล่านั้นมาลงมือทำเพื่อสร้างตัวตนออนไลน ์
หรือ Online Personal Brand ของตนเอง และช่วยสอน ช่วยแนะนำ ช่วย Coaching ให้กับ
ผู้อื่น  ทำให้ผมตกผลึก แนวคิด หรือ Concept ท่ีจะใช้อธิบายในเรื่องสร้างตัวตนออนไลน ์
หรือ Online Personal Brand ในลักษณะท่ีเป็น Framework ท่ีจะทำให้ผู้คนเข้าใจเรื่อง
เส้นทางการสร้างตัวตนออนไลน์ ต้ังแต่จุดเริ่มต้น จนถึง จุดท่ีสามารถสร้างรายได้ได้อย่าง
ยั่งยืน 

ผมต้ังช่ือ Framework นี้ว่า “ปิรามิดสร้างตัวตนออนไลน์” ซึง่มีรูปร่างหน้าตา ตามรูปท่ีท่าน
เห็นนี้ และเราจะมาคุยรายละเอียดเกี่ยวกับ “ปิรามิดสร้างตัวตนออนไลน์” กันในบทต่อไป 
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บทที่ 2 

ปิรามิดสร้างตัวตน
ออนไลน์ 

ทำงานอย่างไร 
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Personal Branding จริงๆ แล้วก็คือ การจัดการกับชื่อของคุณนั่นเอง ไม่วา่คุณ
จะมีธุรกิจ หรือ จะไม่มีธุรกิจก็ตาม เพราะในโลกยุคดิจิทัล ที่เต็มไปด้วยข้อมูล
ผิดๆ ข้อมูล Fake ข้อมูลที่ถูกบิดเบือน ข้อมูลที่ถูกเก็บไว้ในฐานข้อมูลของ 
Google  

สมมุติว่าคุณจะไปออกเดท เป็นไปได้ว่า คู่เดทของคุณอาจจะค้นหาชื่อของคุณ
จาก Google หรือ หากคุณต้องไปสัมภาษณ์งาน บริษัทที่สัมภาษณ์งานคุณย่อม
จะต้องค้นหาชือ่คุณใน Google 

นี่หมายความว่า ชื่อและตัวตนของคุณที่อยูใ่น Google มันจะสะท้อนตัวคุณ 

ด้วยเหตุผลนี้ คุณต้องจัดการกับ Personal Brand ของคุณ 

Tim Ferriss 
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สร้างผู้ติดตาม ด้วยส่วนฐานของปิรามิด 
ในบทท่ีแล้ว ท่านได้รู้ที่มาของ ปิรามิดสร้างตัวตนออนไลน์ แล้ว 

ในบทนี้ เราจะมาทำความเข้าใจกับวิธีการทำงานของปิรามิดสร้างตัวตนออนไลน์ กนั 
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ปิรามิดสร้างเงินล้านฯ จะเริ่มทำงานจากส่วนฐาน ซึ่งมีด้วยกัน 5 องค์ประกอบ 

เรียงจากซ้ายไปขวา โดยเริ่มจาก  

องค์ประกอบท่ีหนึ่ง มีตัวตนต้องชัดเจน  

องค์ประกอบท่ีสอง มีกลุ่มเป้าหมายท่ีใช่ และชัดเจน  

องค์ประกอบท่ีสาม เลือก Platform ท่ีใช่  

องค์ประกอบท่ีส่ี คุณภาพของ Content  

และ องค์ประกอบท่ีห้า ส่ือสารอย่างต่อเนื่อง 

หากท่านทำท้ัง ห้าองค์ประกอบ ได้อย่างครบถ้วน ส่ิงท่ีจะตามมา ก็คือ จำนวนผู้ติดตาม 

เมื่อมีจำนวนผู้ติดตามท่ีใช่ ในจำนวนท่ีมากพอ รายได้จาก Revenue Model ท่ีหลากหลาย
รูปแบบ จะเริ่มเกิดขึ้น และเพิ่มมากขึ้นตามจำนวนผู้ติดตามท่ีใช่ 
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สร้างรายได้จากผู้ติดตาม ด้วย Revenue 
Model ที่หลากหลาย 
รายได้จากหลากหลาย Revenue Model ท่ีพูดถึงก่อนหน้านี้ มีด้วยกนั 3 Revenue 
Model 

Revenue Model รูปแบบที่หนึ่ง: รายได้จาก Platform 
รายได้จาก Platform หรือ Revenue Model  คือ รายได้ท่ีแต่ละ Platform ให้กับเรา เมื่อ
เราเข้าเงื่อนไขท่ีจะสร้างรายได้ ตามกฎเกณฑ์ท่ี Platform นั้นกำหนด 

Platform ในท่ีนี้ หมายถึง social media และ E-Marketplace ต่างๆ 

Social Media ก็ได้แก่ Facebook YouTube TikTok Line และอื่นๆ 

E-Marketplace ก็ได้แก่ Shopee Lazada Amazon และอื่นๆ 

หลักๆ แล้ว รายได้จาก Platform จะอยู่ในรูปต่างๆ เช่น 

• ค่าโฆษณา เช่น FaceBook Reel YouTube Shorts และ Line Voom เป็นต้น 

• เงินรางวัล ในรูปแบบต่างๆ เช่น ดาว ของขวัญ และอื่นๆ 

• เงินสนับสนุนจากสมาชิกในช่องทาง Social Media ของเรา  

• การเป็นนายหน้า หรือ ท่ีเรียกกันว่า Affiliate Marketing 
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Revenue Model รูปแบบที่ 2: รายได้จาก Digital Product 
สำหรับท่านท่ีมีความรู้ และประสบการณ์ในวิชาชีพ ในระดับหนึ่ง ก็สามารถท่ีจะเปล่ียน
ความรู้ และประสบการณ์ท่ีท่านมี ให้เป็นผลิตภัณฑ์หรือบริการ ในรูปแบบ Digital 
Product อาทิเช่น E-Book, Online Class และ การให้คำปรึกษาผ่านช่องทางออนไลน์ 
เป็นต้น 

Revenue Model รูปแบบที่ 3: รายได้จากการต่อยอด 
เมื่อท่านมีตัวตนออนไลน์ หรือ Online Personal Brand ท่ีแข็งแกร่ง มีผู้ติดตามท่ีใช่ใน
ระดับหนึ่ง  

ท่านสามารถใช้ความแข็งแกร่งของตัวตนออนไลน์ หรือ Online Personal Brand ของท่าน
มาต่อยอดสร้างรายได้ ได้อีกในหลากหลายรูปแบบ อาทิเช่น ท่านอาจจะหาสินค้ามาขาย
ภายใต้ Online Personal Brand ของท่าน หรือ ท่านอาจจะรับรีวิวสินค้า หรือ เป็น 
Presenter 

ซึ่งรายได้จากการต่อยอด มันอาจจะเป็นหลักหมื่น หลักแสน หลักล้าน หลักสิบล้าน หลัก
ร้อยล้าน หรือ มากกกว่า ก็เป็นไปได้ท้ังส้ิน 
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บทที่ 3 
3 ภารกิจท้าตนเอง 
สร้างตัวตนให้ดัง 

ใน 90 วัน 
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“You are the best brand, make it outstanding.” 
“คุณคือแบรนด์ที่ดีที่สุด สร้างความโดดเด่นออกมาซะ” 

Bjarney Ludviksdottir 
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วันที่ 1 – วันที่ 15: ภารกิจที่หน่ึง 

 



 

 28 

Strategic Man @StrategicMan 

 
ในช่วงวันท่ี 1 -  วันท่ี 15 เป็นช่วงเวลาท่ีสำคัญท่ีสุด สำหรับผู้เริ่มต้นสร้างตัวตนออนไลน์ 
เพราะช่วงเวลานี้ เป็นช่วงเวลาท่ีต้องทำส่ิงท่ีสำคัญท่ีสุด  

นั่นคือ การค้นหาตัวตนของท่าน แล้วเลือกส่ิงท่ีเป็นจุดเด่น ท่ีจะทำให้ท่านแตกต่าง มาสร้าง
เป็น Personal Brand 

เมื่อมี Personal Brand หรือ ตัวตนท่ีต้องการส่ือสารแล้ว ก็มาวิเคราะห์ต่อว่า Personal 
Brand หรือ ความเป็นตัวตนของเรานั้น มันมีประโยชน์ หรือ สร้างคุณค่าให้กับใคร หรือ 
กลุ่มเป้าหมายท่ีใช่ 

กลุ่มเป้าหมายท่ีใช่ ท่ีได้รับคุณค่า หรือ ส่ิงท่ีมีประโยชน์จากเรา หรือ ส่ิงท่ีสามารถแก้ปัญหา
ให้กับเขาหรือเธอได้ ก็จะตอบแทนเราด้วยมูลค่าสอดคล้องกับความคุ้มค่าจากคุณค่าท่ีเรา
มอบให้ 

เมื่อรู้กลุ่มเป้าหมายท่ีใช่ แล้ว ส่ิงต่อไป ก็คือ เลือก Platform ท่ีใช่ หรือ Platfom ท่ีสามารถ
เข้าถึงกลุ่มเป้าหมายท่ีใช่ ได้ดีท่ีสุดนั่นเอง โดยในขั้นต้น ควรจะเลือกเพียงหนึ่ง Platform 
ก่อน  

ยกตัวอย่างเช่น กลุ่มเป้าหมาย อาจจะใช้ Facebook, Instagram และ Tiktok เป็นต้น แต่
ท่านอาจจะเริ่มจาก Facebook ก่อน พอ Platform แรก อยู่ตัว แล้ว ก็ค่อยๆ เพิ่ม Platform 
อื่นๆ เพื่อเข้าถึงกลุ่มเป้าหมายให้ได้มากยิ่งขึ้น เป็นต้น 

และนี่คือ 3 งานหลัก สำหรับภารกิจท่ีหนึ่ง ในช่วง วันท่ี 1 – 15 ของการสร้างตัวตนออนไลน์ 
หรือ Online Personal Brand 
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วันที่ 16 – วันที่ 90: ภารกิจที่สอง และสาม 
สร้าง Content ที่มีคุณภาพ  ส่ือสารอยา่งต่อเนื่อง และประเมนิผล 

หลังจากท่ีท่านมี ตัวตนออนไลน์ หรือ Online Personal Brand ท่ีชัดเจนแล้ว กำหนด
กลุ่มเป้าหมายชัดเจนแล้ว และเลือก Platform ท่ีใช่ ซึ่งสอดคล้องกับกลุ่มเป้าหมายแล้ว 
 
ภารกิจท่ีท่านจะต้องทำต่อไป ในช่วงวันท่ี 16 – วันท่ี 90 มีด้วยกัน 2 ภารกิจ นั่นคือ  

ภารกิจทีส่อง: สร้าง Content ที่มีคุณภาพ และสื่อสารอย่างต่อเนื่อง 
หนึ่ง ภารกิจท่ีสอง การสร้าง Content ท่ีมีคุณภาพ ต่อจากนั้นเริ่มเผยแพร่ หรือ ส่ือสาร 
Content ท่ีมีคุณภาพนั้นผ่าน Platform ท่ีท่านเลือก ไปสู่กลุ่มเป้าหมาย ซึ่งเป็น
องค์ประกอบท่ี 4 และ 5 ของส่วนฐานของปิรามิดสร้างตัวตนออนไลน์นัน่เอง 
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และ ภารกิจที่สาม: ประเมินผลเพื่อปรับปรุง 

ภารกิจท่ีหนึ่ง และสอง จะทำให้ส่วนฐานของปิรามิดมีความแข็งแรง  

และส่ิงท่ีตามมา ก็คือ จำนวนผู้ติดตามท่ีจะเพิ่มข้ึน  

และเมื่อจำนวนผู้ติดตามเพิ่มมากขึ้น โอกาสในการสร้างรายได้ใน Revenue Model 
ร ูปแบบต่างๆ ก็จะเพิ่มข้ึน 

อย่างไรก็ตาม โปรดจงรับรู้ไว้ว่า “ไม่มีอะไรสมบูรณ์แบบ” หรือ “Nothing Perfect”      
ทุกส่ิงทุกอย่างต้องมีการเรียนรู้ และปรับปรุง 

การเรียนรู้เกิดข้ึนได้จากการประเมิน 

มีคำกล่าวของกูรูด้านการบริหารจัดการว่า  

“You can not manage what you can not measure”  

หรือ  

“เราจะไม่สามารถจัดการส่ิงใดได้เลย หากเราไม่สามารถประเมิน หรือ ไม่ประเมินส่ิงนั้น” 

คำว่า “จัดการ” ในท่ีนี้ ก็คือ การทำให้มันดีขึ้น เช่น จำนวนผู้ติดตามเพิ่มมากขึ้น รายได้เพิ่ม
มากขึ้น และ อื่นๆ เป็นต้น 

ด้วยสาเหตุนี้เอง ภารกิจท่ีสาม หรือ ภารกิจการประเมินผลเพื่อการปรับปรุง                  
จึงเป็นส่ิงท่ีขาดไม่ได้ 
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เกี่ยวกับผู้เขยีน (Strategic Man) 
Scan QR Code ดูประวัติ Strategic Man 
พันเอก ดร.อรรถสิทธิ์ หัสถีธรรม 

 
หากท่านต้องการสร้างตัวตนออนไลน์ของท่านอย่างเป็นระบบ เพื่อนำไปสู่การสร้างคุณค่า
ใดๆ เช่น การสร้างรายได้ หรือ การสร้างคุณค่า หรือ ส่ิงท่ีมีประโยชน์ต่อสังคม ผมยินดีให้
คำปรึกษาครับ โดยติดต่อผมได้ท่ี Line @strategicman ครับ 
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สร้างตัวตนของคุณให้ดัง 

ภายใน 90 วัน 
ด้วยปิรามิดสร้างตวัตนออนไลน ์

(90 DAY CHALLENGE) 
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